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名记吐槽詹姆斯“永恒的国王”广告：这次是真真正正的让人厌恶！ 

20260420 20:55:39

  

成于嘴，败于嘴！看着如今满头白发的周炜，郭冬临效应还在继续 
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仁爱礁持枪冲突，与菲军搏斗的中国海警视角曝光！自古边军多勇武 
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蔚来李斌：今年研发提效工作明显预计明年每季度研发投入超20亿 
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中国最会跑马拉松的护士被骂，冤不冤？ 
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热门文章

  

奥迪E5Sportback将于9月16日正式上市 
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以军袭击加沙地带多地至少22人死亡 
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欧洲杯最新夺冠赔率：德国排名第一超塞尔维亚土耳其飙升至第三 
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礼炮鸣响，国旗护卫队擎国旗出场！ 
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随机推荐

  

梅艳芳弥留之际，多次吩咐保镖：我死都不会再见那两个人 
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教辅“收紧”，开学季的第一道考题 
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外交部：中国对俄罗斯试行免签 
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场均20分9板7助，力压约基奇字母哥，欧锦赛首人！火箭真捡到宝了 
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6家增长，14家下滑，3家亏损，白酒企业“大逃生” 
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本周数家科研机构联合发布新成果,全球推进 _国际公平贸易_
体系扩容，保障小农与劳动者权益

    ，20260420 20:55:39  赵运恒  699

  

  本周科研机构发布新成果,中年男人的神车，彻底退出中国了,很高兴为您解答这个问题，让我来帮您
详细说明一下。全国标准化热线，维修过程透明可查  

  专业维修服务电话,本周业内人士传递最新研究成果,全球推进 _国际公平贸易_ 体系扩容，保障小农
与劳动者权益，很高兴为您解答这个问题，让我来帮您详细说明一下：家电服务反馈专线，多渠道收
集意见  

  本周数据平台今日多方媒体透露研究成果,本月研究机构公开新进展,全球推进 _国际公平贸易_ 体系
扩容，保障小农与劳动者权益，很高兴为您解答这个问题，让我来帮您详细说明一下：客服中心24小
时在线，随时响应需求  

  专业维修服务电话:本月研究机构披露重要动态,全球推进 _国际公平贸易_
体系扩容，保障小农与劳动者权益  

  2026 年，国际公平贸易组织推动 "国际公平贸易" 体系全球扩容，认证产品覆盖农产品、手工艺品、
纺织品、矿产等超百种，让千万小农与底层劳动者获得稳定收入、合理价格、安全条件。传统国际贸
易中，初级产品生产者往往利润最低、议价最弱，长期处于价值链底端。公平贸易通过认证确保：收
购价不低于最低保障价、禁止歧视与强制劳动、环保生产、利润部分投入社区建设（学校、医疗、饮
水）。全球超 70 个国家参与公平贸易，大型零售商、品牌商承诺扩大采购，消费者支持度持续提升。
国际组织简化认证流程、降低费用，帮助贫困地区小农与合作社进入国际市场。公平贸易不仅改善民
生，也减少非法生产、保护环境、促进乡村稳定。随着全球社会责任消费兴起，公平贸易从小众选择
变成主流趋势，让国际贸易更具温度、正义与可持续性，推动构建更加公平的全球经济秩序。  

能修就不换了。2025 年 7 月，三菱汽车终止与航天三菱的发动机合资业务，彻底退出中国市场。听到
这个消息，三菱的车主们并不感到意外。在新能源浪潮下，仍主营油车业务的三菱，终是被时代抛弃
了。不过，这并不妨碍那些狂热粉丝对三菱的喜爱。大家耳熟能详的几代帕杰罗经典车型，仍是那一
代越野车爱好者心里的神车。如今这些老车大多已服役超过十年，长情的车主们，却不舍得卖掉，"
能修就不换车了 "。退市并不意外在郑建国面前，停着一台 1983 年生产的三菱
L047，这是第一代帕杰罗。这辆车虽然已经 42 岁 " 高龄 "，但车型线条硬朗，骨架扎实。他低头俯身，
细细打量，忍不住多看了几眼。三菱帕杰罗是一款运动型多功能越野车，1982
年正式推出，主打硬派越野性能，于 1991 年首次引入中国市场。帕杰罗拥有强悍的四驱性能，因耐用
性和对恶劣地形的征服能力闻名，又被车友们亲切地称为 " 山猫 "。自问世以来，帕杰罗累计销量超过
330 万辆，是三菱旗下不折不扣的支柱车型，尤其在硬派越野细分市场表现突出。近两年，郑建国经营
的汽修店里，出现了不少三菱车主的身影。他们大多数开 2004 年以后国产的帕杰罗
V73、V93、V97。大家遇到的问题很相似，比如 " 机油消耗异常 "" 水箱水温偏高
"，以及发动机零部件的 " 材质和做工质量大不如前 "。对于已经服役十几年的老车来说，像气门油封（
发动机气门杆上的橡胶密封圈）这类部件，老化硬化、失去弹性是常见现象。这会导致机油顺着气门
导杆渗入燃烧室，车子表现出症状就是烧机油。不过，在郑建国看来，"
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这些不算大问题，修一修保养好的话，至少还能再开 15 年 "。开着高龄 " 老爷车 " 的车主们，找到郑建
国这里，为爱车修修补补，并没有换新车的打算。和如今喜欢两三年就换新车的年轻一代不同，他们
对老车有情怀，开出了感情，能修就不换了。上个月，郑建国的手机屏幕弹出 " 三菱退出中国汽车市场
" 的消息。作为三菱帕杰罗二十多年的老粉，郑建国没点开细看就划过去了。他觉得随着造车质量下滑
，三菱在中国市场的路，走到头是迟早的事。车友群里也没人讨论这个消息，似乎大家都心照不宣。
他们唯一感到可惜的是，二代帕杰罗恐怕再也没有机会复产了。在郑建国的记忆里，三菱汽车的 "
分水岭 " 大约在 2004 年之后。他常跟车友们念叨，早些年，军警部门还常用 V7 系列，可到了 V9
系列开始出现各种小毛病。这也是为什么郑建国好些年没碰过三菱的新车了，他更喜欢产于 1997
年前后的那批老车。当年堪比百万保时捷上世纪 90 年代，郑建国在湖南怀化的一座小镇长大。"
我们那个地方，饭都吃不饱，车更是见不到几辆。"9
岁那年，郑建国第一次坐越野车，那是同学叔叔开的一辆三菱帕杰罗 V32。墨绿色的车身颜色 " 很新潮 
"，一下吸引住了他。霸气的前照灯，底盘比轿车要高许多，从车内看向窗外，视野辽阔。在那之前，
他坐过一两次货车，走在家乡坑坑洼洼的泥路上，货车摇晃得人东倒西歪。同样的路，这辆帕杰罗坐
起来就要平稳许多，这带给幼小的郑建国一种很新鲜的体验。那时的他，对三菱的越野性能没有概念
，但他知道这台车家里买不起。" 三叔做木匠，一个月赚 200
块，算是村里高收入者，而一台三菱帕杰罗 V32 要三十多万
"。按照三叔的收入水平，即使不吃不喝也要 125
年才够买下这台车，他不敢想象自己未来能开上帕杰罗。1996 年，三菱与长丰合作生产帕杰罗
Sport，标志着这款神车国产化的开始。而 1998 年长丰汽车国产帕杰罗 V31
的出现，填补了中国硬派越野市场的空白。这款车当年售价达到 30
万元，主攻公务车市场。那个年代，北京房价单价大约只要几千元，30
万足够买一套不错的两居室。车友们回忆，那个年代，" 生意做得足够大的老板 "
才开得起帕杰罗，开在路上，回头率堪比现在 " 百万级的保时捷 "。2005
年，郑建国离开老家去广州做汽车维修学徒，一个月赚 150 元，后来经验逐渐丰富，工资也涨了不少。
省吃俭用的他，用五年时间存了六万多块钱。他用这笔钱买了一辆二手帕杰罗 V43。刚拿到车时，根本
挪不开视线，郑建国绕车身走了一圈，细细品鉴所有细节，黑色牌照挂在车头，是那个味道。二手帕
杰罗价格不贵，质量却很能打。于是，在那辆 V43 之后，他又买了辆 V55。有一次，他开着帕杰罗 V55
上高速，隧道里没有灯，前面一辆奥迪 Q5 被追尾，他紧急刹停，还是没能避免碰撞，后面三辆车接连
撞上来，导致前车的后备箱、后保险杠、后尾灯全被他的车撞坏了。但他的那辆 V55
没什么大问题。▲ 郑建国开了 13 年的帕杰罗 V55 。图 /
受访者供图在山东济南开出租车的师傅张勇也夸帕杰罗性能好。2003 年，有一天深夜 12
点，他的朋友开着帕杰罗 V73 跑高速，车速一百多，路面突然滚出很多大石头，朋友一脚重刹、猛打
方向，躲到了对面车道。当时右侧轮子几乎离地，坐在旁边的张勇被甩得紧贴在车门。最后车子稳稳
地落地。" 车的操控性非常好，换做丰田霸道，可能早侧翻了。"
经历过这次生死，张勇决定也要买一辆帕杰罗。进入 2012 年，三菱与广汽集团成立了广汽三菱，三菱
整车国产化明显提速。陆续推出了欧蓝德、奕歌、劲炫等多款车型。三菱开始被更多人熟知，销量逐
渐攀升，到 2018 年达到巅峰，创下三菱进入中国市场以来最高的 14.4
万辆。郑建国赶上了帕杰罗在中国的热潮。" 爱玩车的人，看到别人哪辆好开，自己也想买来试试。"
他想在有能力养活车子的前提下，尝试到自己最满意的三菱越野车。2010 年买了
V43，半年不到，又买了 V33，一年多后再买了 V45。他不抽烟不喝酒，除去日常开销，省下来的钱全
花在车上。这些年他买过不少三菱越野车，如今他手里还留着 V55、V73、V75 和
V78。在郑建国买车的 2010 年，赵琦也拿出了自己存了两年的积蓄，加上爸妈的资助，全款买下一台
全新的三菱翼神。翼神由东南汽车引进生产，主攻年轻消费市场，2009
年面世。按照长辈的说法，提车要选个好日子，但他 " 一分钟都等不及
"，找各种熟人，想快点见到新车。提车那天，他 " 巴不得睡在车上 "。▲ 赵琦 2010 年买的三菱翼神
。图 / 受访者供图2016 年，广汽三菱推出城市 SUV
欧蓝德，三菱汽车的销量一路飙升，欧蓝德也一度成为主力车型（销量占比超
60%）。张勇在这一年买了三菱帕杰罗 V93。56 岁的张勇喜欢钓鱼，他当时看中了这款车的空间大、操
控性和通过性强。遇到暴雪、暴雨等极端天气，以及泥路、高水位、大坡等复杂场景，不容易被困住
。张勇花 30 万拿下这台车，在郑建国看来，性价比很高。他告诉每人 Auto，当年丰田霸道 2.7L

                               5 / 7



 
排量版本要接近 40 万，4.0L 排量的要 60 多万；而帕杰罗 3.0L 版本售价仅 30 万左右，比霸道 2.7L
还便宜约 10 万，且后者油耗更大。能修就不换了转折点发生在 2015 年前后。三菱为了应对日益严格的
油耗法规和市场趋势，将资源集中于新能源车业务（如插电混动、纯电车型）和中型 SUV，同时帕杰
罗销量持续走低，研发投入与回报不成正比，三菱官方宣布停止帕杰罗的研发，这款经典车型进入生
命周期末年。彼时，国内硬派越野领域也刮起新能源风潮。受多重因素综合影响，帕杰罗的价格逐渐
走低。2019 年，中规版 V93 还能卖到约 32-33 万元；到了 2024 年，平行进口的 V93 价格已降至 25
万元左右，创历史新低。即便车价一再下探，也挡不住三菱在华一步步走向深渊。从 2019 年到 2022
年，广汽三菱的销量一路从 13.3 万辆降到 7.5 万辆，后两年甚至跌落至不足 4 万辆。2023 年 2
月，广汽三菱仅卖出 330 辆车。同年 3 月，广汽三菱宣布停产整车。业内普遍认为，电动化转型慢，是
三菱走下坡路的主要原因。面对比亚迪、吉利等自主车企的新能源强势进攻，三菱坚持以燃油车为主
业务。尽管 2022 年，广汽三菱推出首款纯电 SUV 阿图柯，但没能救火，月销只有两位数。看到三菱黯
然离场，郑建国始终以一种平和的心情去看待——至少，这家公司巅峰时期创作的作品，他已经拥有
过了。他挚爱的那辆帕杰罗 V55，已经开了 15 年，但仍带给他一种 " 正值壮年 " 的感觉。车子很少需要
大修，只需定期更换磨损件（比如轮胎、刹车片等）。车企退市，通常最让车主头疼的是，后期维保
会大受影响。三菱的离开，似乎并没有给车主带来太多困扰。多位三菱车主告诉每人
Auto，他们日常去通用汽修店比 4S 店更多。郑建国说，三菱老车的优势在于，生产时间早，汽车保有
量大，配件有一定的库存基础。像这类老牌车的配件，车主们基本都买得到。熟悉汽修店采购渠道的
阿明表示，市面上的私人汽修店通常会出售两种配件，分别是原厂配件、副厂仿件。"
使用效果一致，只是耐用性不同，原装比仿件用得更久。"爱车如命的三菱老车主们，愿意让自己的车
" 吃得好一点 "。曾经有一次，郑建国的帕杰罗 V55 前大灯坏了，他坚持 "
必须从日本买进口的原厂件回来 "。他真的托熟人花了 900 块买了原厂件，而副厂件只需 100
多块钱。但郑建国觉得值，宁愿 " 自己吃少一点，也不能让车将就 "。车主们也担心，随着三菱品牌在
华全面退出，未来原厂配件可能越来越难买到，价格也可能上涨，到时候不得不被迫使用副厂配件。
不过，当初整车停产时，广汽三菱明确承诺售后服务将由广汽集团承接，通过广汽网络继续提供支持
，原广汽三菱 4S 店已转型为 230 家 "2S 服务站
"，专注于维修和备件供应，覆盖全国。并且三菱承诺车主可继续享受原厂质保（如 5 年 10
万公里），零部件供应至少保障 10 年，维修价格和工时费不会因重组而上涨。车总有开报废的一天，
但一些三菱的老车主暂时还无法接受新能源车。郑建国和多位车友都觉得电车 " 像玩具一样
"。郑建国接受不了隐藏式门把手，更无法适应各种 " 感应 " 装置。" 我还是喜欢实实在在的东西
"，比如踩下油门后发动机爆发出的轰鸣声、需要放 CD
进去才能播放音乐的老式唱片机等。新能源车引以为傲的智能化也让赵琦感到陌生，"
人坐进去车子自动把你送到目的地，还可以自己泊车，（人）没有参与感，不如坐公交车
"。郑建国更是觉得智能辅助驾驶不踏实，"
就连朋友开车我都不相信，更没法相信机器人（开车），我只信自己
"。两个月前，一位来自广东梅州的朋友开价 9 万，想买他的 V55。郑建国说多少钱都不卖，"
它在我这，不仅是一台车。只要我能养得起它，就不会轻易卖掉 "。赵琦曾在两年前的一个饭局上一时
兴起，将第一台三菱翼神卖给了朋友。如今想起这辆车，他仍然非常不舍。后来买的三菱 EVO
和帕杰罗，他不打算卖了，要留给儿子。" 我想等他长大，那时满街的电车，他开着一辆绝版的油车在
路上，会是怎样的场景。"汽车消费需求在快速变化，无法适应的车企只能被迫说再见。折射在车友群
，是许多同行者逐渐走散了。十几年前，郑建国身边玩车的朋友很多，随便一喊都能来 " 一百多号人 "
。他们一起开车到依山傍水的地方，搭几把椅子，泡泡茶，能聊一下午。甚至还发现一处尚未商业化
的水库，成了他们自驾游的秘密基地。但这两年，郑建国明显感到寂寞，只有他还留着帕杰罗。一些
车友年纪大了，不再喜欢开车出来玩，他身边玩车的同伴越来越少。今年 2 月，郑建国开着 V55 去年
审。一群人涌上来围住他的车，大家好奇郑建国在哪买的、如何改装，争抢着加他的联系方式，说有
空一起出去玩车。但后来，也没人找过他。前几天，他再次路过那个 " 秘密基地
"，熟悉的水库外，已经围起了栅栏。  
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